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OTTIMA PERFORMANCE DEL CANALE DELLA DISTRIBUZIONE IN ITALIA



IL CANALE DELLA DISTRIBUZIONE E PIL, IN CONTROTENDENZA 
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Annual Distribution sales translated at fixed € exchange rate compared to prior year. GDP figures from the Economist
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Il CANALE STA AGILEMENTE CAMBIANDO

1 2 3 4
Affrontare la sfida

COVID

Valore Percepito Cloud(s)

In Continua 
Trasformazione
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2020: CRESCITA TRAINATA DALLO SMARTWORKING E DALLA DAD
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IL VALORE DEL DISTRIBUTORE NELL’ECOSISTEMA IT

Ø Ponte tra vendor, piattaforme, canali e mercati 
verticali

Ø Partner e consulente di fiducia

Ø Abilitatore delle tecnologie emergenti

Ø Aggregatore di competenze
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SERVIZI CLOUD VENDUTI
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IL CLOUD E I MARKETPLACE DEI DISTRIBUTORI



Il MODELLO “AS-A-SERVICE” CENTRATO SUL CLIENTE E  LE SUE ESIGENZE
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NUOVI FLUSSI DI ENTRATE PER I RESELLERS

Fonte: ChannelWatch 2020 



SUPPORTO RICHIESTO AL DISTRIBUTORE PER AVERE SUCESSO NELLA VENDITA E 
CONSEGNA DELLE CATEGORIE “AS-A-SERVICE”

LE COMPETENZE SONO NECCESARIE PER IL SUCCESSO 
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Fonte: ChannelWatch 2020 
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GUARDANDO AVANTI…. 

La domanda di tecnologia proseguirà nei prossimi anni indirizzata alla progressiva digitalizzazione del 
Paese e supportata dai fondi Next Generation UE.

Le prospettive per il 2021 nel settore ICT sono buone e porteranno grandi opportunità per il canale IT 
e per la distribuzione:

=> Continua evoluzione dei Workplace (sia da remoto che di persona) e utilizzo di soluzioni di 
Collaborazione

=> Sicurezza, area di investimento chiave
=> Cloud e SaaS continueranno a generare ottime prestazioni
=> Crescente complessità degli ambienti IT distribuiti
=> Ulteriore affermazione del canale Etailer
=> Altre nuove tecnologie (come Smart Home e dispositivi IOT) e Servizi.
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OPTIMISE TODAY 

ACCELERATE TOMORROW 



CHI E’ CONTEXT?
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Più di 365
dipendenti 

Presenza in
+20 paesi

+35 
Anni di esperienza 

nel settore ICT

CONTEXT ha creato 
il più grande database 

specializzato nel rilevamento 
delle vendite dei distributori IT 

nel mondo
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IL PANEL DI CONTEXT È IL RIFERIMENTO DEI DATI PER IL CANALE
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